[image: image1.png]MARKETING DIGITAL

Como Ganhar Dinheiro na
Internet





Termos e Condições
NOTÍCIA LEGAL

O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na criação deste relatório, não obstante o fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que o conteúdo é preciso devido à natureza em rápida mudança da Internet.
Embora tenham sido feitas todas as tentativas para verificar as informações fornecidas nesta publicação, o Publicador não assume nenhuma responsabilidade por erros, omissões ou interpretações contrárias do assunto aqui descrito. Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou organizações específicas não são intencionais.
Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, não há garantias de renda. Os leitores são aconselhados a responder a seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias individuais para agir em conformidade.
Este livro não se destina ao uso como fonte de aconselhamento jurídico, comercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica, comercial, contábil e financeira.
Você deve imprimir este livro para facilitar a leitura.
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Prefácio

Então você deseja despejar sua tenda corporativa e se juntar às fileiras dos trabalhadores da web? Mas você tem uma hipoteca, talvez uma ou duas dependentes, e gosta do Cafe Mochas da Starbucks? Você é capaz de ganhar dinheiro com a nova economia, embora possa não ser tão simples ou confortável quanto manter seu antigo emprego no sistema econômico.

Não estou falando de publicidade ou marketing de afiliados ou venda de seu lixo no eBay. Esses são os últimos milênios! Estou discutindo a nova economia fresca.
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Mão sobre punho fabricantes de dinheiro
Ganhe dinheiro com as tendências mais quentes para ganhar dinheiro hoje
Capítulo 1:
Freelance
Sinopse

Forneça sua experiência profissional em um mercado líquido. Hoje em dia, você pode fazer mais do que simplesmente vender seus livros antigos através da Amazon e suas bolsas mais antigas através do eBay - agora você pode vender suas capacidades profissionais em um mercado. Você não está mais limitado a procurar uma ocupação permanente ou contratada em sites de ocupação da Web 1.0, como Monster ou CareerBuilder.

A nova variedade de sites independentes e orientados a projetos permite que as pessoas precisem de ajuda para identificar seus projetos. Em seguida, freelancers e pequenas empresas oferecem lances, idéias ou propostas das quais esses clientes podem escolher.
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Use seus talentos
Nenhum freelancer é perfeito - nem eu, nem você, nem mesmo o melhor de nós. Todos nós cometemos erros, dia após dia, e se somos brilhantes, aprendemos com eles.

Alguns erros, todos iguais, são mais importantes que outros, e se pudermos corrigir ou evitar esses erros, sobreviveremos. Ainda cometeremos outros erros, mas eles não serão tão inteligentes.

Vamos dar uma olhada em alguns dos erros que freelancers, novos e antigos, cometem frequentemente e como evitá-los.

Seu poder de desenvolver um trabalho de qualidade e cumprir prazos é o que faz sua reputação. E como freelancer, sua reputação é totalmente o que você tem. Se você ignorar os prazos com muita frequência, em breve verá seus clientes indo para outro lugar.

Como evitar: estabeleça prazos entre suas duas principais prioridades (juntamente com o investimento de um excelente trabalho), superestime quanto tempo levará algo, divida o projeto em etapas menores e seja responsável a cada etapa do processo.

Os novos freelancers, em particular, subestimam a si mesmos e cobram menos do que merecem. Tudo bem se você está entrando no negócio e não tem nenhum trabalho ou reputação anterior a destacar. No entanto, uma vez que você tenha um trabalho incrível, não tenha medo de perguntar o que vale, caso contrário você estará vendendo pouco. E você estará trabalhando demais para pagar as contas.

Como evitar: é ótimo descobrir qual é a média do mercado e cobrar um pouco mais. Isso diz aos clientes que você é bom. Uma ótima maneira de fazer as contas é calcular quanto você deseja ganhar e quantas horas você honestamente planeja trabalhar. Em seguida, fature com base nesses números.

Faça uma pesquisa antes de fazer sua apresentação, não antes de concluir a tarefa. Freqüentemente, um freelancer entrará em contato com um cliente provável e fará uma proposta, sem entender realmente o cliente ou suas necessidades e sem entender como esse projeto agregará valor ao cliente. Esse plano de ataque fará com que você tenha muito pouco negócio.

Como evitar: pesquise bem o cliente antes de fazer contato. A Internet é uma ótima maneira de fazer isso, naturalmente. Saiba o que o cliente faz, o mercado e as metas do cliente (em geral) e descubra como você pode ajudar o cliente a atingir esses objetivos. Como você aumentará o valor? Dirija seu discurso para esses problemas.

O relacionamento cliente-freelancer é crucial e há muitos problemas que podem tornar o cliente o cliente incorreto ou o cliente correto para você. 

Isso inclui o mercado em que estão, sua maneira de trabalhar, quão difíceis são, qual a probabilidade de aumentar sua taxa, quanto trabalho eles precisam, sua capacidade de pagar rapidamente sem problemas e muito mais. Se você escolher o cliente incorreto, obterá menos receita, ficará angustiado e trabalhará mais.

Como evitar: escolha os clientes com cautela. 

Mais uma vez, pesquise-os, converse com outros freelancers que trabalharam para eles. Se entrar em contato com um cliente, considere-o como uma entrevista de duas partes - eles estão tentando determinar se você está correto para eles, mas você também deve tentar determinar se eles estão corretos para você.

Realize sua primeira tarefa ou 3 em uma base de teste, para ver como as coisas funcionam. Ocasionalmente, avalie seus clientes para ver se eles valem a pena.

É ótimo ser amigável com um cliente, no entanto, mantenha-o profissional. Não sejam melhores amigos, mas também não sejam muito formais. Qualquer um é ruim para os negócios.

Como evitar: inicie qualquer correspondência de forma convencional e, em seguida, fique mais amigável, dependendo de como o cliente lida com a comunicação. Não tenha medo de ser amigável, mas não passe dos negócios.

Se houver um problema com um cliente, alguns freelancers têm a disposição de expressar sua frustração - no cliente. Isso é arriscado. Isso prejudicará sua reputação profissional, tanto com esse cliente quanto com os clientes posteriores. E isso reduzirá os negócios, se você continuar com esse erro.

Como evitar: se houver um problema com um cliente e você estiver bravo ou frustrado, não se comunique imediatamente. Deixe o vapor sair de outra maneira.

Mas não faça isso no seu cliente ou em qualquer outra pessoa no seu mundo profissional. Então, depois de relaxar, comunique-se com seu cliente de maneira profissional e não emocional - de maneira favorável, mas clara, para que problemas futuros possam ser anulados.

Freqüentemente, um freelancer termina uma tarefa e depois avança para uma tarefa com um cliente diferente. Talvez o freelancer confie que a tarefa que ele concluiu foi tão surpreendente que o cliente estará abrindo a porta no dia seguinte. Infelizmente, isso freqüentemente não ocorre. Se você não fornecer a base de negócios posteriores, talvez não o veja.

Como evitar: depois de concluir uma tarefa, sugira um tema de acompanhamento para trabalhos futuros. Se você não receber resposta, siga em frente.

Confiar em um ou dois clientes é sempre uma péssima idéia. Se o seu principal cliente deixa você ou reduz seu orçamento de freelancer ou sai do negócio, está feito. E agora você não pode pagar suas contas.

Como prevenir: tenha constantemente vários fluxos de renda. Você pode começar com um cliente freelancer, mas não confie nisso como sua principal fonte de receita até ter adicionado mais clientes. E se você é capaz de obter fontes adicionais de fluxos de receita, deve trabalhar duro para isso. Isso tornará sua receita muito mais estável e confiável.

Vamos ser sinceros: alguns dias, não temos vontade de trabalhar. E tudo bem, se projetarmos para essa flexibilidade e compensarmos isso em outros dias. No entanto, há muitos dias de troca de ouro e logo você não estará obtendo receita. E você está cumprindo prazos. Não é bom.

Como evitar: Não há problema em fornecer flexibilidade a si mesmo, para que você possa trabalhar quando se sentir produtivo, mas se tiver prazos a cumprir, não se deixe levar. Pressione-se para cumprir o prazo.

Frequentemente, trabalhamos à medida que precisamos da receita, mas ela não se alinha com quem somos. E nos sentimos atrozes com isso, e lentamente começamos a nos odiar. Até que não desejemos mais fazer o trabalho.

Como prevenir: procure, desde o início, encontrar um trabalho alinhado com seus valores morais, que permita que você seja quem você é. Ser falso e desonesto, para outras pessoas e para si mesmo, não leva a lugar algum. Esforce-se constantemente para obter o trabalho que você ama.
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Capítulo 2:
Lição de vida
Sinopse

Quem tem tempo para ir ver um personal trainer em um escritório de negócios? E a nova geração de trabalhadores da rede não precisa ser atendida por seus treinadores da mesma maneira que eles trabalham: por e-mail, mensagens instantâneas e VoIP?

Naturalmente, você pode passar por um pequeno programa de certificação de coaching de vida, mas, na rede, a reputação é mais crucial que a certificação. Eu apostaria que Tony Robbins não é certificado como coach de vida - e ninguém é capaz de argumentar com seu sucesso.
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Ensinar aos Outros
Se você é um indivíduo magnético e energético que deseja ajudar os indivíduos, o coaching de vida pode ser a opção de carreira correta para você. Um ônibus da vida ajuda seus clientes a realizar todo o seu potencial. Tornar-se um coach de vida é um procedimento fácil e o campo está crescendo, pois muitas pessoas buscam aconselhamento pessoal e profissional.

Decida-se em qual área do treinamento da vida em que você deve se especializar. Existem treinadores que fornecem conselhos individuais sobre assuntos financeiros, relacionamentos, gerenciamento de tempo, aconselhamento de carreira e aperfeiçoamento de habilidades de liderança. Escolha o campo que você acredita que estará melhor equipado e pronto para adquirir treinamento nessa área.

Vá a um seminário de coaching de vida para adquirir uma idéia de como o coaching de vida funciona. Muitos seminários fornecerão aos participantes conselhos sobre como atingir seus objetivos e obter sucesso na vida. Dedique muita atenção à maneira como o ônibus da vida interage com a multidão.

Converse com o treinador da vida após o seminário ou curso. Peça a eles conselhos sobre como entrar em campo e dicas adicionais para entregar as mercadorias na carreira.

Registre-se para uma aula de coaching de vida on-line ou em uma faculdade local. Esses cursos fornecerão as ferramentas necessárias para você ser um coach de vida certificado.

Torne-se credenciado quando terminar uma aula de coaching de vida. Essa etapa pode ser muito importante, pois vários clientes e empresas não contratam um ônibus da vida sem credenciais.

Capítulo 3:
Assistente virtual
Sinopse

Freelancers e pequenas empresas precisam urgentemente de ajuda para administrar seus negócios, no entanto, eles não estão prestes a contratar uma secretária para sentar na sala e atender chamadas. 

Como assistente virtual, você pode fazer qualquer coisa, desde a criação de reservas de viagens até o gerenciamento de reembolsos de despesas, pagamento de contas e criação de uma babá. E você realiza tudo em sua própria base, interagindo com seus clientes online e por telefone. Você pode ganhar US $ 20 e até uma hora executando esse tipo de trabalho, dependendo da sua experiência.
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Ajudar os outros
Antes de empacotar o cubículo do escritório e encerrar seu emprego com seu chefe, entenda que se tornar um assistente virtual não é um trabalho simples que qualquer pessoa possa fazer. Para ter sucesso, você precisa de uma ótima estratégia de marketing, além do telefone, PC e conexão de rede.

Muitos assistentes virtuais trabalham entre catorze e dezesseis horas por dia durante a fase inicial. Mesmo seguindo a construção de práticas sólidas, um terço desses empresários reconhece o horário não tradicional, admitindo trabalhar nos fins de semana e feriados.

Os assistentes virtuais são empreendedores freelancers que trabalham remotamente e utilizam a tecnologia para apresentar serviços aos clientes em todo o mundo. Muitos trabalham em sua base e obtêm as instruções do projeto por telefone, fax, e-mail ou até mensagem instantânea.

Embora muitos assistentes virtuais forneçam serviços de secretariado, à medida que mais indivíduos com diversas origens e habilidades se posicionam, os assistentes virtuais especializados em áreas como promoção, design gráfico e da Internet, suporte de TI ou mesmo traduções estão se tornando comuns.

É mais provável que os clientes contratem assistentes virtuais para economizar dinheiro - assistentes virtuais pagam por seus próprios equipamentos, impostos, treinamento, assistência médica e seguro - ou porque precisam de assistência em um projeto temporário. As indústrias que empregam assistentes virtuais com mais freqüência incluem o setor imobiliário, treinamento, serviços financeiros, contabilidade e direito.

Se você está questionando como iniciar um negócio como assistente virtual, aqui estão algumas dicas:

· Determine exatamente que tipo de serviços você deseja fornecer e examine seu histórico para verificar se possui experiência suficiente.

· Verifique seu nicho de negócios - pense em se especializar em apenas 2 a 3 serviços.

· Verifique quanto tempo e energia você tem para dedicar ao seu negócio. Deseja trabalhar em período parcial ou integral?

· Realize pesquisas exaustivas do setor para verificar a necessidade de seus serviços em sua área.

· Descreva quem são seus clientes, onde eles estão e como entrar em contato com eles.

· Realize uma análise de mercado. Verifique as necessidades de seu nicho e concentre-se em como você implementará isso em seus negócios.

· Entenda seus desembolsos projetados por restrições orçamentárias, renda prevista e quanto tempo você poderá "flutuar" até que sua empresa esteja em execução com sucesso.

· Organize um plano de negócios e o critique com frequência para lidar com o crescimento e as mudanças.

· Analise seu equipamento, software e espaço de trabalho para garantir que atendam às necessidades do cliente.

· Conheça todas as facetas legais e financeiras da inicialização antes de garantir seu primeiro cliente.

· Promova seus serviços 24/7. Simplesmente porque você criou um site ou colocou um anúncio nas Páginas Amarelas não significa que os clientes baterão à sua porta.

Você pode precisar pensar em ingressar em uma organização profissional ou grupo de rede. Isso fornecerá a você a chance de se conectar, estabelecer camaradagem e ter acesso a um banco de conhecimentos para resolver problemas técnicos.
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Capítulo 4:
Blogging
Sinopse
Então, qual é a verdade de desenvolver os blogs a um ponto em que eles podem ganhar dinheiro com os blogs?

Aqui estão alguns fatos que eu gostaria de compartilhar sobre a minha própria história, para dar uma imagem mais verdadeira àqueles que pensam em entrar no blog como uma maneira de ganhar a vida.
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Escreva
Requer uma tentativa centrada de longo prazo. Venho blogando há vários anos. O ano inicial não foi de dinheiro de nenhuma maneira (embora eu tenha descoberto muito sobre blogs neste ano) e, depois disso, trabalhei no meu blog e trabalhei regularmente enquanto tentava criar meu blog a partir de um tempo livre atividade, a tempo parcial para um negócio em período integral.

Muitas vezes me perguntam coisas como - 'Eu tenho que ganhar muito dinheiro rapidamente - como você pode fazer isso com um novo blog?'

A idade média dos blogs no Top 100 do Technorati é superior a três anos - quando o blogueiro casual aumenta rapidamente a fama, é a exceção. O estabelecimento de um blog de sucesso leva um tempo (requer tempo para estabelecer leitores, para resolver como gerar receita e assim por diante); portanto, tome um plano de ataque de longo prazo e acompanhe seu ritmo.

Exige muito esforço. Ultimamente, tem-se falado muito sobre como menos blogs podem significar mais no seu blog. Embora eu concorde com isso - isso não implica que você possa simplesmente reunir algumas postagens em uma noção a cada dois dias e esperar que os hits (e dinheiro) cheguem.

Ao longo dos anos, trabalhei constantemente muitas horas por semana em meus blogs. A maioria dos blogueiros que vivem em tempo integral trabalhando com blogs trabalha com horas comparáveis.

Gostaria de compartilhar um pouco de informação para iniciantes sobre como ganhar dinheiro com blogs. 

Espero que você ache valioso ver a mistura e a variedade de maneiras de ganhar dinheiro com blogs.

O AdSense pode ter um efeito surpreendente nos blogs. Defina os anúncios para exibir anúncios gráficos e de texto e acho que os anúncios de 250 × 300 pixels funcionam melhor. Você deve certificar-se de ter artigos ricos em palavras-chave.

Os programas de afiliados podem certamente aumentar. Certifique-se de que você se envolva na promoção de um produto de qualidade que acompanha o conteúdo do seu blog. A beleza de muitos desses programas é que eles são de alta qualidade e se vendem!

Escreva e promova seus próprios e-books ou outros produtos. Verifique se você possui um produto de qualidade e saiba como envolver os afiliados na venda do produto para você.

Use um programa de continuidade. Um programa de continuidade é um site em que você obtém uma receita recorrente de indivíduos que assinam um serviço que você fornece. Basicamente, é como um site de associação e esses retornam renda mensal dos membros que fazem parte dele.

As vendas de anúncios particulares diretamente aos anunciantes caíram parcialmente devido ao sistema econômico atual. Essa ainda é uma maneira de gerar receita com os blogs, dependendo de quem deseja anunciar em seu blog. Obviamente, quanto melhor o ranking do seu blog, mais pessoas pagarão.

Chitka continua a ser um ótimo artista para blogs. Eles tradicionalmente funcionam melhor em blogs relacionados a produtos, embora seus blocos de anúncios Premium pareçam se converter bem em uma variedade maior de blogs.

O programa de afiliados da Amazon é um grande impulsionador. O Natal (e o início) é um momento especialmente bom para a Amazônia.

Além de todos os itens acima, há muitas receitas menores. Muitos deles são de programas de anúncios menores que eu testei, mas nenhum é grande o suficiente para realmente classificar um crédito aqui, mas fazer uma pequena pesquisa.
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Capítulo 5:
Seleção de nicho
Sinopse
Ok, a difícil verdade é que, para perseguir algumas de suas paixões on-line, você precisa ter pelo menos um site que tenha mais ou menos garantia de gerar um pouco de renda, contanto que se esforce. 

Se nada mais, a garantia lhe dará um pouco de espaço para realizar outro trabalho. 

No entanto, com tantos nichos na rede para vender, detectar os mais benéficos pode significar gastar muito tempo pesquisando. Por sorte, fizemos um pouco do trabalho braçal para você! Quais são os principais nichos lucrativos na rede hoje?
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O que as pessoas estão procurando
Treinamento

O treinamento está em alta e a demanda de informações está sendo alimentada por duas questões: o reconhecimento contínuo da importância do treinamento superior no mercado de trabalho e a realidade de que mais aulas e certificação estão sendo realizadas na rede. 

Além disso, há um chamado para aconselhamento sobre treinamento de jovens e adolescentes, educação de adultos, educação em rede, escolas de nicho, análises de escolas, dados sobre bolsas de estudo e prêmios ... a lista de assuntos relacionados à formação continua e está em desenvolvimento. 

Se você é capaz de criar um site de nicho em torno de qualquer um desses assuntos relacionados ao treinamento, deve ser capaz de desenvolver um negócio líquido bem-sucedido e, ao mesmo tempo, ajudar os alunos e seus pais. O treinamento para ganhar dinheiro geralmente ocorre como resultado do marketing de afiliados, consultoria e distribuição de e-books.

Bem-Estar e Saúde

A saúde está entre os nichos lucrativos mais imensos do mundo; é um nicho enorme, com milhares de maneiras de se aprofundar nele e gerar 1000000000000s por ano.

Se você deseja se concentrar em medicina alternativa, nutrição, atividade física, perda de peso! (verdadeiramente colossal), velhice, bem-estar das crianças, maternidade, saúde dos homens e muitas outras, além disso, você pode descobrir um grande mercado sedento de conhecimento e produtos.

As receitas de bem-estar e saúde são obtidas principalmente com a venda de produtos ou o marketing de afiliados, embora algumas pessoas descubram sucesso em e-books e aulas. Você é capaz de se instalar facilmente em qualquer sub-nicho dentro deste e se sentir bem ao fazê-lo. Saúde e bem-estar estão entre os maiores e mais fáceis nichos para gerar receita on-line.

Vício

Acredite ou não, o vício está crescendo como um nicho que gera ganhos. Pelo valor nominal, isso pode parecer impossível; você não precisa obter álcool em um bar ou loja de bebidas? No entanto, ajuste um pouco o nicho e as aberturas florescem.

Os ganhos nesse nicho variam desde o fornecimento de informações e links sobre empresas que ajudam no vício a kits e receitas de vinhos e bebidas alcoólicas caseiros, até a compra e venda de vinho raro e outros produtos alcoólicos. 

Você é capaz de estabelecer um site de nicho baseado em quadros de avisos onde os entusiastas podem se encontrar e cumprimentar ou você pode criar um site de marketing de afiliados para anunciar assistência a alcoólatras. 

Surpreendentemente, esse nicho é versátil em suas possibilidades lucrativas (você é capaz de vender tudo, de e-books a kits) e, como demonstrado na vida real, há muito dinheiro a ser obtido nele.

Esses são apenas três dos nichos mais lucrativos para gerar receita. Nichos lucrativos adicionais incluem sexo e relacionamentos, animais de estimação, moda e viagens. 

Realmente, a maioria dos nichos pode se tornar realmente proveitosa se você estiver disposto a dedicar tempo e trabalho; os listados acima são simplesmente aqueles que tendem a ser mais produtivos com menos trabalho neles. Se você deseja uma ótima base para iniciar seus empreendimentos líquidos, tente um dos itens acima primeiro para fazer seus cheques de pagamento iniciais.
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Capítulo 6:
Marketing afiliado
Sinopse
Para qualquer pessoa que precise gerar receita on-line, o marketing de afiliados está entre as maneiras mais benéficas de se mover. O marketing de afiliados é o ato de referir compradores líquidos a produtos variados e obter uma porcentagem da venda reciprocamente.

Como profissional de marketing afiliado, você recebe seus próprios links para um produto, para que o vendedor reconheça quando um comprador que você indicou compra o produto.
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Promover
Então, quais são precisamente as vantagens do marketing afiliado? Há burburinhos. Muitos vendedores oferecem incentivos impressionantes para os comerciantes afiliados, com alguns fornecendo até 50% de comissões em produtos que os compradores compram.

Isso significa que você pode trazer dinheiro à parte (ou até mesmo substituir sua renda total, se tiver sucesso). Essa é uma das formas legítimas de liberar uma receita passiva, pois indivíduos de todo o mundo estão comprando produtos na rede a cada minuto do dia. Você também não precisa originar nenhum produto. É muito simples descobrir pontos de venda para conectar seus links (geralmente gratuitos!). E traga uma receita incrível.

Criar artigos relacionados aos produtos que você está tentando promover pode ser realmente vantajoso de várias maneiras. Primeiro, isso cria sua presença líquida e, portanto, sua credibilidade.

A criação de artigos sobre um assunto, mas com muitos ângulos, ajudará você a compreender com precisão o que é o produto do seu marketing afiliado e a distinguir seu público-alvo. Da mesma forma, quanto mais artigos você compor, mais pessoas saberão sobre você, o que será incrível mais tarde, quando você estiver preparado para o seu próprio site.

Criar artigos de blog gratuitamente, em troca de poder incluir links para seus produtos, pode ser útil, pois você terá acesso total aos seguidores de cada blogueiro. Dessa forma, você não terá que sair e descobrir seus próprios compradores, simplesmente comercializar para pessoas que já estão intrigadas com o assunto e têm conhecimento da Web (uma obrigação para quem pensa em comprar produtos on-line).

Da mesma forma, existem sites de artigos que permitem incluir links para seus produtos na base do artigo e, melhor ainda: alguns sites podem até pagar pequenas taxas pelos seus artigos. 

A chave para atrair o maior número possível de compradores é a criação de um artigo maravilhoso que não é muito arriscado para as vendas e mostra a eles como suas vidas podem ser ainda mais enriquecidas se eles verificarem os produtos que você listou.

Um dia, você está na análise final e deseja dar o salto e criar seu próprio site. Não precisa ser nada louco, simplesmente algo fácil o suficiente para os compradores navegarem com simplicidade. Aqui, você pode ter sua própria loja com links para os diversos produtos que está promovendo, além de estabelecer uma base de compradores por meio de blogs.

Isso abre vários canais de comunicação com 1000000s de prováveis ​​consumidores. Combinado com o marketing de mídia social, a fim de conectar ainda mais pessoas, você poderá, mais cedo ou mais tarde, ter um sucesso incrível com o marketing de afiliados, desde que escolha produtos de qualidade para promovê-los e vendê-los com eficiência.

Empacotando
Onde você traz dinheiro também é uma coisa muito pessoal, acredito. Algumas pessoas constroem sites que funcionam para acordos de banner, outras não. Algumas pessoas gostariam de trabalhar com comerciantes mais diretamente, vendendo suas coisas, outras pessoas não podem fazê-lo funcionar. Alguns vão para sites de apostas, outras pessoas querem construir trabalhos de amor, entregando suas paixões e, aliás, utilizando os sites para pagar as contas.

Lembre-se de que a distribuição de intangíveis como informações ou serviços está repleta de problemas próprios; pode haver questões legais extras envolvidas (a informação ou o serviço já foi entregue? Você pode provar? E se alguém pagar por um software, depois negar a cobrança? Você pode levar a culpa?)

A venda de mercadorias leva a ramificações com o transporte; você envia as coisas tangíveis, ou o comerciante? Quem gerencia os retornos? Quem gerencia as reclamações dos clientes?

Não se deixe enganar, operar na rede não é fácil. Afiliados puros têm uma viagem relativamente fácil; eles simplesmente fornecem o tráfego e coletam os cheques. Para compensar, eles têm que enviar numerosos visitantes para ganhar muito dinheiro.

Onde estão seus interesses? Isso fornecerá a primeira resposta para determinar o que é certo para você.
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